
Kolektor Digital

združiti nezdružljivo



Zakaj Kolektor sodeluje s Startupi?

• Rast in diverzifikacija portfelja produktov

• Zmanjšanje zanesljivosti, velikosti in dolgotrajnosti naročil

• Konstanten pritisk na cene

• Vse večja kompleksnost proizvodov in 
povezanih proizvodnih procesov

• Če želimo ostati konkurenčni: digitalizacija in industrija 4.0
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Kako se digitalizirati?

• Na trgu je VELIKO obstoječih pristopov, rešitev, idej

• Žal so večinoma zgrajene s strain velikih za velike

• Zahtevajo previsoko investicijo in preveč drastične posege

• SME so večinoma prepuščeni lastni iznajdljivosti
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Potrebujemo disruptivnost = Startupi



SWOT

Strengths Weaknesses

• Domensko znanje za prepoznavo dobrih
idej

• Razumevanje problemov ciljnega trga
• B2B izkušnje
• Podpora najvišjega vodstva

• Omejena zmožnost nadzora in kontrole
• Strukturirani (togi) procesi
• Razlika kultur in jezikov

Opportunities Threats

• Nove ideje
• Neobremenjeno razmišljanje
• Agilnost
• Hitrost
• Nove tehnologije in razvojni pristopi

• Nov izvajalec
• Pomanjkanje izkušenj
• Nedefiniran proces razvoja
• Slaba kontrola stroškov
• Razlika kultur in jezikov



Stik dveh svetov
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