
Komercializacija programske
opreme

Tilen Travnik











Zakaj?
Komu prodajamo?

Kje prodajamo?



Fizični kupec
ali

poslovni kupec



Poslovni kupec Fizični kupec

Prodajno gnan vstop na trg Marketinško gnan vstop na trg

Pomembna je vrednost izdelka
(racionalni kupec)

Pomembna je preprostost izdelka
(iracionalni kupec)

Pomemben je odnos Pomembna je blagovna znamka

Ekonomiko posla definira prodaja Ekonomiko posla definira rast



Vsi smo na
krivulji







Produktno gnana
komercializacija



Najprej rast
(uporaba),

potem prodaja.





Hvala!

tilen.travnik@dlabs.io
041 822 832


